'V ANNONS

ANNONS Vv

Vilgot Timerdal och Johan Bécke, radgivare och deldgare Biicke & Timerdal. Foto: Bicke & Timerdal

Riktig radgivning utan tredjeparts-
ersattningar och utan egna fonder

DU SOM LASER detta far med stor sannolikhet inte riktig rad-
givning kring din finansiella planering - majoriteten av alla
svenskar far i dag rddgivning férenat med bakomliggande in-
tressen och incitament. Detta menar Backe & Timerdal -
Finansiell Planering som istéllet satsar pd riktig rddgivning.

Fa svenskar dr medvetna
om att de inte far riktig rad-
givning kring sin ekonomi.
Fragan har uppmérksam-
mats av media och dven
lyfts pa politisk niva i
regeringen.

- Riktig radgivning &ar
enligt oss pa Bicke &
Timerdal radgivning utan
tredjepartsersittningar,
det vill siga provisioner
fran exempelvis fondbolag,
utan egna finansiella pro-
dukter samt utan incita-
ment att vilja vissa fonder
framf6r andra, sdger Vilgot
Timerdal, radgivare och

deldgare Bicke & Timerdal
— Finansiell Planering.
Ar du i dag kund hos ex-
empelvis en bank eller
annat radgivningsforetag
ar sannolikheten stor att
radgivningen styrs av ett
eller flera olika incitament.
De flesta radgivningsakt-
orer i Sverige arbetar med
egna fonder alternativt far
betalt via tredjepartsersitt-
ningar, alltsa provisioner.

- Det innebér att du som
kund inte far riktig radgiv-
ning enligt oss, da det finns
incitament att rekom-
mendera dig vissa fonder
framfér andra, sager
Johan Bicke, radgivare och
deldgare Bicke & Timerdal
—Finansiell Planering.

Backe & Timerdal startades
for att Johan Backe och
Vilgot Timerdal ville arbeta
med riktig radgivning.
Deras radgivning ar helt
utan tredjepartsersittning-
ar och foretaget har inga
egna finansiella produkter.
Intikterna kommer fran
det radgivningsarvode som
tas ut direkt transparent
frdn klientens depa. For
Bicke & Timerdal ir det
viktigt att klienterna alltid
ska ha tillgdng till sina
pengar, dirfor finns det
inga bindningstider eller
uttagsavgifter. Bicke &
Timerdal dr snabbfotade
och erbjuder en hog grad
av personlig service till
sina klienter. Foretaget vill

ta ansvar for helheten for
klienterna och deras famil-
jer, och hjilper darfor via
specialister till med famil-
jejuridik och familjejuri-
diska dokument, samt
skatteradgivning for bade
privatpersoner och féretag.

- Var erfarenhet &ar
att manga kunder missar
den privatjuridiska delen,
vilket kan fa negativa kon-
sekvenser i framtiden.
Nagot som vi hjdlper
manga kunder med i dag ar
exempelvis framtidsfull-
makt och testamente, séger
Vilgot Timerdal.

Det dr bland annat av dessa
anledningar som ledning-
en for Next Level Group
valde att inleda ett samar-
bete med Bicke & Timer-
dal. Next Level Group
skraddarsyr strategier for
sportpersonligheter. Bland
deras klienter aterfinns
flera av Sveriges friamsta
idrottsprofiler. Bicke &
Timerdal valdes ut som

FAKTA:
Backe & Timerdal

Backe & Timerdal aren
personlig formodgenhets-
forvaltare som arbetar
aktivt med kvalificerad
finansiell planering med
nara och langsiktiga
klientrelationer. De ar ett
utpraglat kunskapsforetag
som agerar utan tredje-
partsersattningar och
har inte nagra egna fonder.

Las mer pa:
www.backetimerdal.se

samarbetspartner bland
ett urval av Sveriges fraim-
sta kapitalférvaltare och
finansiella radgivare.

- Vi tar ansvar for vara
klienter och deras familjer
med stor personlig service
utan nagon underliggande
agenda. Det ar s& radgiv-
ning borde fungera tycker
vi, siger Johan Bécke.

ALICE LINDEN

Den hér artikeln &r en annons
framtagen av Borg & Owilli.
Texten dr inte skriven av
journalister pa SvD:s redaktion.



